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Material resumen, a partir del video: Elevator pitch. Tienes 20 segundos

eduCaixa.



Platica de Elevador

Herramienta
Estratégica para
«Nuevos» Negocios




ELEVATOR PITCH




ELEVATOR PITCH

claro y llamativo

pocos segundos

0 minutos (20 despierte interés
seQ)

Lograr tener una conversacion

\ mas larga o una entrevista o
reunion con esa persona mas

' adelante.
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Puntos clave Elevator Pitch
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Rocket Pitch

LANZAMIENTO DEL COHETE

Sintetizar la  propuesta de
Nnegocio en una presentacion de
aprox. 3 minutos y 3 diapositivas

Cddigo ID imagen: 149739006. Copyright: peshkov Fecha de carga: Apr 14, 2017



Elevator Pitch

Y en un TIEMPO

Vender nuestra idea de RESTRINGIDO

negocio en forma
LLAMATIVA




Los 4 Puntos de un Rocket Pitch
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Los 4 Puntos de un Rocket Pitch
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4. El lamada a la
accion

3. La Solucidén
e 5Cudl es la solucion que




OBIJETIVO

“Lo breve y bueno, dos veces bueno”



Consejos

Pocos tecnicismos
Mantenerlo SIMPLE
Mucha informacidn distrae
Enfocarse en el mensaje principal
Mostrar algun ejemplo (prototipos, fotos,
Contar la historia, NO leer la presentacion
Hacer una demostracion!

NO olvidar el llamado a la accidon

NO exceder el tiempo




Consejos

3:30 minutos — VERDE
4:00 minutos —
4:30 minutos - ROJO



LA PRESENTACION

Estructura y Contenido
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Saludo ey | S escribirlas (500
palabras)

60 seg para Captar
la Atencion

Estiloy
Disefo

Conclusion.



La importancia del tiempo

3 segundos para captar mensaje
principal x diapositiva

60 segundos para captar la
atencion

2 minutos para ganar la
confianza




QUE NO HACER EL DIA DE LA PRESENTACION

¢ Leer
* Mostrar nerviosismo
* Desviarse del tema
» Distraerse con las diapositivas
 Darla espalda
« Documentacion previa
‘ - « Atravesarse




QUE SE RECOMIENDA HACER EN LA

_ OSTRAR:

Seguridad / Control

PRESENTACION

—‘ Pasion / Entusiasmo ll
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B ’—‘ Preparacion ]l




Diapositiva 1

*Problema y Oportunidad identificados
*Solucion del problema o aprovechamiento de la oportunidad

*Qué le vamos a resolver al cliente o como va ésto a ayudar al
mercadoe

*Cudl es nuestra vision del negocio y por qué nos importae



Diapositiva 2

*Mercado meta (grupo de clientes objetivo)

*sQué tan grande es el mercado potencial y qué tan rapido
estd creciendo?

*sQuién es la competencia y codmo nos diferenciamos?



Diapositiva 3

*Cudnto se cobraria por el producto y por qué el cliente lo
pagaria?

*Costos fijos y variables
*Ganancia esperada

*Cudntos clientes se pueden ganar con el tiempo y codmo se
lograria?



Diapositiva 4

* sCudntos recursos y de qué tipo, se necesitan para desarrollar
la solucion?

* 5COMO se van a usar esos recursose

* Llamado a la accién - CONCLUSION



EJEMPLO "




EJEMPLO

Mexico
205  ..125.235.000

Aprox. 35 MILLONES de

compras potenciales

Competencia:




EJEMPLO

*Precio = $600- $1000 MXN

*Costos fijos = 20%
*Costos variables = 5%

*75% de margen de ganancia
*x2 clientes en 7 anos.

Campanas, boca a boca, innovacion,
modelos para bebés, hospitales, efc...



EJEMPLO

**Inversion inicial = 10°000,000 MXN
-Maquinaria
-Materiales
-Mercadotecnia
-Mano de Obra

*MAximo 20 inversionistas
*Retorno de la inversion calculado a 1 ano

1 BILLON S$SSSS ...
...Mucha Gente Durmiendo
SIN Calor



BIBLIOGRAFIA

Cortés Sanchez Gil, A. M. (2014). Obtenido de https://slideplayer.es/slide/10193342/
SENA, Material Fondo Emprender. Bogota D.C., 2018.



SENA

GRACIAS

Linea de atencién al ciudadano: 018000 910270 f ¥y D

Linea de atencién al empresario: 018000 910682 @SENAcomunica www.sena.edu.co



